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Privat: 

Gift med Agneta Berliner. En gemensam son – Isac som är 10 år. Isac - Ögonsten.

Har även en son sedan tidigare äktenskap -  Kristoffer 25 år. 

Bor i bostadsrätt i Västerås.

All släkt i Småland. 

Intressen: 

Familjen

Politik och samhällsfrågor

Dykning

Design/Inredning

Resor
Utbildning 

1977-1983
Linjen för offentlig förvaltning vid högskolan i Växjö. Uppehåll i studierna under 1979 som kårordförande. Ämnen i studieplanen: nationalekonomi, företagsekonomi, kommunal ekonomi och budgetering, statskunskap, statistik, administrativ teknik etc.
1975-1976
Militärutbildning vid S2 i Karlsborg. Gruppchef. Ledamot i regementsnämnd samt olika övriga förtroendeuppdrag som värnpliktsriksdag etc. 

1972-75 Ekonomisk linje vid Södertornskolan i Oskarshamn. 

Engagemang
2009 -
Jag grundade Liberala Företagare och är i dag dess vice Förbundsordförande.
Arbeten

2010 - 
Jag invaldes i styrelserna för koncernen Sveriges Bad & Värme Butiker (ca 60 stycken) och förbundet Bad & Värme för en period om två år. Invalet föregicks av att jag suttit ordförande på Årsstämman under två år. Koncernen är en medlemsorganisation och omsätter tillsammans cirka 1 miljard. 

2010 - 
I början av året startades bolaget VoXema AB upp som Delecta Financial Event AB är huvudägare i. VoXema AB erbjuder en digital röstförstärkare för människor som har tillfälligt och konstanta röstproblem. Marknaden för denna nya produkt är global.   

2009 - 
Under 2009 kontrakterades jag som VD i det listade bolaget 3p International AB (publ). Bolaget genomförde en emission i slutet av 2009 och början av 2010 som garanterade en marknadsintroduktion av bolaget. Bolagets marknad är i första hand Norden, i andra hand Europa och i tredje hand Kina. Bolaget erbjuder ett webbaserat projektverktyg – my3plive.com. 

2002 -
Jag äger och är verksam i bolaget Delecta Financial Event AB http://www.delecta.se som genomför finansiella event och Roadshows på den finansiella marknad. Bolaget förbereder ett flertal större projekt inom det finansiella området. Bolaget arbetar främst med att genomföra RoadShows för onoterade bolag på den svenska marknaden. Sedan 2002 genomförs 2-6 RoadShows per år i bolag på väg till listning/notering. 

Jan Rejdnell har också varit delägare i Stockinvest AB tillsammans med Magnus Heinstedt. Detta ägande och engagemang i Stockinvest AB avslutades 2009. Det har rört sig om genomförande av förberedelsefas inför emissioner och listning, emissionsarbete samt genomgång av bolaget avseende rutiner inför börsnotering alternativt listning. Jan Rejdnell har även startat ett ägarbolag för ägarspridning – Aktiespridning i Sverige AB (publ). Jan Rejdnell har varit styrelseordförande i AIS som finns listat på Nordic MTF. Redan första året 2005 genomfördes ett antal lyckade ägarspridningar i tre bolag. Under 2006, efter ytterligare två ägarspridningar. Under senare delen av 2007 och under 2008 har ytterligare bolag skrivit avtal med AIS om ägarspridning. Idag har ägarbolaget 700 aktieägare.  Under 2008 har en bifirma till Delecta Financial Event AB startats – Bolagslyftet (http://www.bolagslyftet.se).

Denna bifirma arbetar med företagsutbildningar till små och medelstora företag. 

Under 2009 genomfördes en RoadShow på åtta orter tillsammans med Nordic Growth Market NGM kring förutsättningarna för onoterade bolag att lista sig och skaffa riskkapital på marknaden. Under samma RoadShow presenterades fem bolag för privatinvesterare. 

Under 2009 och 2010 fungerade också Jan Rejdnell som kursledare för Executivepeople.se styrelse- och VD-utbildningar. 

2003 -2004
Fr o m september 2003 tom april 2004 tjänstgjorde jag som VD för Bombus AB. VD-skapet ingick i en lyckad rekonstruktion. Företaget hade en redaktionell programvara för flerkanalspublicering, Bombus Headline, framtagen i nära samarbete med tidningar och förlag. Programmet publicerar till kanalerna print, t ex dags​tidningar, magasin och kundtidningar, och digitalt, t ex Internet, intranät, extranät och trådlöst, i form av webbplatser, informationsportaler och nyhetsbrev. Bolaget hade 12 anställda. Som VD medverkade jag till att utöka ägarkretsen med ett Venture Capital-bolag, Traction, samt utveckla partnersamarbetet i stimulans för att få bolaget att växa snabbare. Idag är bolaget sammanslaget med ett annat bolag inom samma område och sålt. 
2002 - 2003      From 1 juni 2002  tom sista juni 2003 fungerade jag som VD för det börsnoterade oljeprospekteringsföretaget Ginger Oil AB (publ) http://www.gingeroil.com. I Sverige finns drygt 900 aktieägare. Min roll var att förbereda bolaget inför notering på svensk inofficiell marknadsplats. Idag är bolaget börsnoterat. Under perioden som VD genomförde jag tre olika emissioner vilka inbringade bolaget drygt 7 miljoner kronor. 

2001 - 2002        From maj 2001 tom maj 2002 fungerade jag som ”Fundraiser” och marknadschef för Hjärnfonden http://www.hjarnfonden.se . En insamlingsstiftelse med Kjell-Olof Feldt som styrelseordförande. I huvudsak ägnade jag min tid åt att skaffa samarbetspartners/sponsorer åt insamlingsstiftelsen samt bygga en varaktig och fungerande kommunikationsplattform. 

2000 – 2003      Vid sidan av detta arbete ingick jag i olika styrelser inom Delphi Economics koncernen (publ). Det var i styrelsearbete såväl i modern Delphi Economics som Delphi Placeringsrådgivning. Verksamma inom finansiell information. 

1996 - 2002
 (bolaget var ej aktiv under 2002-2003 då jag var VD för Ginger Oil) Startade jag och äger Delecta Financial Event AB Huvudsakligt affärsområde är ”Financial events” för börsbolag, med privatpersoner i Sverige som målgrupp. 

Ett stort antal bolag har anlitat Delecta Financial Event för kapitalintag i samband med emission. Verksamheten strukturerades om efter 2001 på grund av egen flytt till Västerås (familjebildning). Bolaget omsatte år 2000 cirka 7 miljoner och hade tre årsanställda och ett flertal enskilda näringsidkare som hyrdes in för olika uppdrag. Största enskilda projektet var ”Spara & Placera Dina Pengar” - en mäss- och seminarieverksamhet som var den största privatekonomiska i Sverige. Över 90.000 aktiva besökare av mässor och seminarieverksamheten under dessa år. Över 28 finansmässor genom​fördes under denna period. Utställare var bank, försäkring, fondbolag, fondkommissionärer, tekniska analysföretag, investmentbolag m fl.

År 2000 genomförde Delecta även en pensionsmässa ”Fond- & Pensionsvalet” med anledning av PPM– och PFA-valet av pension. Ett avtal med Stockholms Stad fanns som innebar att deras 50 000 anställda fick besöka mässan under betald arbetstid. Ytterligare 12 kommuner, två landstingsområden och ett 25-tal företag erbjöd också biljetter till sina anställda. Mässan innehöll en mängd seminarier av skiftande slag. Med 7 200 besökare kan man beteckna mässan som en succé. Vare sig förr eller senare har det arrangerats en PPM-mässa. 

Under sommaren 2000 ansvarade Delecta för en sponsrad regattatävling vid namn ”Öland Runt”. På uppdrag av huvudsponsorn genomförde vi arrangemanget tillsammans med båtklubben.

År 2000 genomförde Delecta Sveriges första försäkringsmäklarkonvent på uppdrag av Sveriges Försäkringsmäklares förening (Sfm). Drygt femhundra personer deltog i aktiviteterna och evenemanget blev därmed det största i Europa mot kategorin försäkrings​mäklare. 

Andra affärsområden Delecta arbetat med har varit Roadshows med bl.a. Finanstidningen, Ratos, SEB och Folksam. Även RoadShows i eget namn har genomförts.

Under våren 2001 lade jag ner större delen av den operativa verksamheten dvs. mässverksam​heten och RoadShowverksamheten. Effekterna av den långdragna nedgången på världens börsmarknader gav till effekt att denna typ av verksamhet inte kunna bedrivas lönsamt längre.

1988 -1995
Startade jag konsultföretaget Coordinator Consulting GRE AB med Harry Goldman och Patrik Engellau. Under åtta år ansvarade jag för uppbyggnad av närings​livsstiftelsen Jobs and Society http://www.nyforetagarcentrum.se/ där vi startade över 70 Nyföretagarcentra över hela Sverige (idag ca 100 st). Uppdragsgivare har varit företag och organisationer som ABB, AFA, AMS, Avesta Sheffield, Akzo Nobel, D&B Soliditet, 3M, Företagarnas Riksorganisation,  Föreningsbanken, Telia, Trygg Hansa, Nordbanken, Skandia, Sparbanken Sverige, S-E-B, Svenska Shell, SAF, Svenska Standardbolag, Lindebergs Revisionsbyrå AB, Trygghetsstiftelsen, WASA, Volvo, NUTEK, Näringsdepartementet, KPMG Bohlins, Svenska McDonalds, Posten, Industrifonden, IBM och Öhrlings Coopers & Lybrand. Verksamheter byggdes bl. a upp i Finland med benäget bistånd från oss. Likaså startades ett EU-projekt för att implementera modellen i Tyskland, Holland och Belgien.

Förutom att utveckla stiftelsens verksamhet fungerade jag som huvudkonsult för Stockholms Stad och Linköpings Stad inom området avknoppning och starta eget. Cirka 700 personer gick igenom ”NäringsKlivet” vilket var en utbildning och träningsprogram i eventuell start med den egna verksamheten som grund för fortsatt entreprenad. 

Innan jag avvecklade mitt engagemang i företaget var det åtta personer anställda.

1987
Anställdes jag på företaget Initiator AB som hade till uppgift att bygga upp en nyföretagarrörelse i Sverige samt konsultinsatser för ökad regional tillväxt för olika regioner i Sverige. Huvudkund var Stiftelsen Svenska Jobs and Society. Efter ett halvår ville stiftelsen särskilja verksamheten från annan konsultinsats. Därför övergick min kollega och jag till att starta ett eget konsultbolag.

1986 
Blev jag försäljningschef i ett litet dataföretag med amerikanskt ursprung (GEBEX Gruppen AB) . Som försäljningschef mot storkunder hade jag 5-10 säljare som medarbetare. Lösningar som såldes mest var framförallt portabla datorer mot försäkrings​branschen, revision, försvaret, industrin etc. Var bland annat ansvarig för få in fler produkter från leverantörer i Tyskland och Japan. Ett arbete som lyckades med ett antal nya varu​märken.   

1985-1986 
Var jag delägare i ett dataföretag i Växjö (ADB-Partner) som sålde lokala nätverk, CAD och administrativa system. Tjänstgjorde som försäljningsansvarig.

1985 
Blev jag ”head-huntad” till en regional länsutställning som belyser näringslivet i Kronobergs län - Laganland AB. Insatsen varade under sex månader och var i det närmaste en konsultinsats trots att jag tjänstgjorde som VD under perioden.  

1983-1985. 
Efter högskole- och universitetsutbildning anställdes jag som kontorschef vid Kursverksamheten vid Lunds universitet i Karlskrona och Kalmar. Speciellt ansvar att bygga upp ett nytt affärsområde “Företagsuniversitetet”. Omfattade språkutbildning med inhemska lärare, akademiska poängkurser, datakurser för ledningspersonal i företag, tvådagars-seminarier etc. 

1981-82
Arvoderad Förbundsordförande för Liberala Studentförbundet i Sverige. Internationella engagemang i IFLRY – International Federation of Liberal and Radical Youth. 

1979-80
Heltidsarvoderad kårordförande vid Studentkåren i Växjö. Ansvarig för utbildningsombudsman, kanslipersonal, gymnastik- och idrottsföreningen vid kåren VUGI, studentkurator, redaktör för kårtidningen Sista Brefvet, studentrestauranger etc. Var under studentperioden ledamot i högskolestyrelsen (3 år), södra regionstyrelsen (5 år), Sveriges Förenade Studentkårers styrelse (1 år) representerade de medelstora kårerna i Växjö, Linköping, Karlstad och Handelshögskolan i Stockholm.  
1978-81
Arbetade jag på lönekontoret vid Elajoföretagen i Oskarshamn under sommarmånaderna.

1977
Praktikant vid fritidsnämnden i Oskarshamn

1976-77
Ombudsman för Folkpartiets Ungdomsförbund i Kalmar län.
